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» Perfil Profesional

Area de Investigacion Comercial: Tendras conocimiento exhaustivo del mercado, agentes que intervienen y afectan a la empresa,
tendencias y evolucion. Estudiaras el mercado, su segmento, su publico objetivo, sus competidores, sus proveedores y sus
distribuidores. Observaras la competencia: conocer sus politicas de precios y margenes, comunicacion, imagen de marca,
promociones, sistemas de fidelizacion. Analizaras el consumidor: estableceras la segmentacion de mercado, el publico objetivo de la
tienda y elaboraras un perfil detallado del mismo.

Area de Compras: Innovaras a través del estudio y conocimiento detallado de productos para lograr la diferenciacion respecto de la
competencia. Seleccionaras el producto. Definiras gamas y familias de productos y % de los mismos para su exposicion en tienda.
Negociaras con los proveedores.

Area de Imagen: Definiras el disefio de imagen corporativa, el ciclo de vida de la imagen, los elementos y soportes de la imagen
corporativa (carteleria, etiquetas, rotulos, tarjetas de visita, catalogos, web, redes sociales...)

Prepararas los elementos visuales necesarios para cualquier campafa de promocion, comunicacion o fidelizacion, en consonancia
con el area de ventas.

Area de Ventas: Fijaras los margenes y precios. Definiras la distribucién en tienda de forma que incentive el aspecto comercial, los
ciclos de vida de los productos y agilizar rotaciones de stock. Reglaras las campafias de ventas y politicas de apoyo — crear planning.
Incentivaras las ventas a través de las herramientas de marketing disponibles para la comunicacion (publicidad, relaciones publicas,
promociones, eventos). Elaboraras estrategias de captacion y fidelizacion de los clientes a raiz de los datos que se obtengan del area
de investigacion comercial. Desarrollaras el marketing relacional (CRM). Determinaras métodos de atencion al cliente y servicio post-
venta. Controlaras, junto con departamento de logistica, de la fiabilidad del servicio post-venta para asegurar su correcta ejecucion.

Area de Disefio e Innovacion: Disefiaras nuevos productos. Conoceras las tendencias y adelantarse a la competencia.

Area de Comunicacion: Desarrollaras campafias de comunicacion en funcion de los objetivos marcados por el drea de ventas.
Eventos, ferias, RRPP. Campafas publicitarias en medios tradicionales y on-line. Llevaras el desarrollo de blogs, redes y medios sociales
generando contenido relevante para la comunidad. Campafias en medios 2.0: Adwords, publicidad en redes, cddigos QR, realidad
aumentada. Usaras herramientas multicanal para implementar una estrategia de marketing experiencial.



» Plan de Estudio » Duracion: 4 anos

Primer afio

Primer semestre: Filosofia - Analisis Cuantitativo | - Introduccioén a la Administracion - Fundamentos de Marketing
- Sistemas de Informacion Contable

Segundo semestre: Teologia - Informatica - Microeconomia - Costos y Presupuestos - Estadistica - Marketing

Segundo afo

Primer semestre: Macroeconomia - Sistemas de informacion Financiera - Marketing Estratégico | - Investigacion
de Mercados |

Aspectos Legales de los Negocios

Segundo semestre: Trabajo de aplicacion - Técnicas de Ventas y Desarrollo Personal - Marketing de Servicios -
Investigacion de Mercados Il - Gestion de Negocios

Tercer afio

Primer semestre: Derecho Empresarial

Segundo semestre: Psico-sociologia del consumo - Practica Profesional - Inglés Il - Escenarios de Negocios -
Administracion Publicitaria

Cuarto afio

Primer semestre: Metodologia de la Investigacion - Inglés Il - Comportamiento Organizacional - Economia
Internacional

Formulacion y Evaluacion de Proyectos

Segundo semestre: Doctrina Social de la Iglesia - Tesis - Taller de tesis - Gestion de Recursos Humanos -
Marketing Internacional

Marketing Agropecuario



» Requisitos de Ingreso

» Solicitud de Ingreso: se completa en el SAG - Sistema de Autogestion a través de la
pagina web de UCASAL (www.ucasal.edu.ar)

» Al momento de completar la solicitud de ingreso se le solicitara la siguiente
documentacion digitalizada en Formato JPG o PDF:

» Titulo de Estudios Secundarios o Polimodal (fotocopia autenticada por la autoridad
académica del establecimiento que lo expide) 6 Constancia de Titulo en Tramite ¢
Constancia de Estudios en Tramite

» DNI (frente y dorso)

» Partida de Nacimiento

» Constancia de Cuil (Se obtiene desde la pagina web del ANSES www.anses.gob.ar)

»Fotografia reciente del rostro tipo carnet, completamente de frente, rostro despejado
(sin sombrero, gorro o anteojos oscuros). Color de fondo claro, liso y uniforme.

Presentacion de la documentacion:
Solo se debe presentar el Titulo de Estudios Secundarios o Polimodal (fotocopia
autenticada por la autoridad académica del establecimiento que lo expide) 6 Constancia de

Titulo en Tramite 6 Constancia de Estudios en Tramite (Valido hasta el 31 de Julio) <n:

» La UAM o Delegacion donde registraron la inscripcion, los aluninos que estudian en
otras sedes.




»Convenios Nacionales §

» Union de Empleados de la Justicia de la Nacion v;
» Ejército Argentino ‘ LT <
» Ente Nacional de Comunicaciones (ENACOM) |

» Empleados AEFIP

» Circulo de suboficiales de la Policia Federal Argentina

» Afiliados a la mutual AMUGENAL

mpleados de OSDE




En cualquier tiempo y lugar podras contar con:

Una comunidad
universitaria donde

recibirads asesoramiento,
asistencia y orientacion.

Evaluacién continua
a través de recursos

online y presenciales.

Material de Estudio
y Bibliografia Basica
digitalizada.

GESTION
DE LA CALIDAD

I
RI-9000-5064
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Asistencia tutorial
permanente a través
de internet y en forma
presencial.

Control integral
del Circuito de
Examenes Finales.

Sistemas de Consultas
y Reclamos a través

Foros de interacciéon
con docentes y

compafieros. de UCASAL 24.
Video-clases de las Consultas Programadas
[ZJ diferentes asignaturas. en tiempo real a través

de Video-conferencias.

Ucasal cumple con Normas de Calidad en:

» Control de Examenes del Sistema de Educacion a Distancia.
» Validacion y entrega de titulos.

P> Gestion de consultas y reclamos del alumno modalidad distancia.

Donde estas, estamos



W, UCASAL

catamarca@ucasal.edu.ar
Tel: (383) 442-3424
WhatsApp: 3834938031

®» Quiero Chatear con un Asesor

®» Quiero Inscribirme Online


https://wa.link/5dtuyo
https://wa.link/hr5tz3

	Página 1
	Página 2
	Página 3
	Página 4
	Página 5
	Página 6
	Página 7



